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事業計画値［ 2023年11月期（第14期) 〜 2025年11月期（第16期) ］

対前年比
2023年
11月期

2024年
11月期

2025年
11月期

売上高 114.8% 117.8% 118.5%

売上総利益 117.0% 117.8% 119.3%

営業利益 115.4% 120.1% 120.4%

当期純利益 116.2% 120.1% 120.3%

前年伸展率

25,605 
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2022年11月期（実績） 2023年11月期 2024年11月期 2025年11月期

2022年11月期

［ 第13期 ］（ 実績 ）

2023年11月期

［ 第14期 ］

2024年11月期

［ 第15期 ］

2025年11月期

［ 第16期 ］

売上高 25,605 29,397 34,625 41,015

売上総利益 8,805 10,299 12,129 14,469

営業利益 3,824 4,413 5,302 6,384

当期純利益 2,366 2,749 3,301 3,971

単位：百万円

単位：百万円

売上高計画値 見直し内容

● 2022年11月期に策定した拡大

 施策を継続しつつ、提携先からの

 集客と契約譲受を強化することで

 事業計画を上方修正。

● 同時に2023年11月期の新たな

成長戦略として「３つの柱」を

育てることで更なる成長の基盤を

作る。

※ 本ページは2023年１月の公表内容を継続して掲載しております。事業計画値は毎年１月の決算発表時に更新し、公表します。
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事業計画値［ 2023年11月期（第14期) 〜 2025年11月期（第16期) ］

実績 事業計画値［ ローリング・2023年11月期 ］

2022年
11月期

2023年
11月期

2024年
11月期

2025年
11月期

売上高 25,605 29,397 34,625 41,015

売上総利益 8,805 10,299 12,129 14,469

営業利益 3,824 4,413 5,302 6,384

当期純利益 2,366 2,749 3,301 3,971

人員拡大・顧客獲得数増大・契約譲受の拡大により、売上高の拡大を図ります。
単位：百万円

1 同時に社員の質の向上による更なる顧客満足の

向上を目指す

営業社員の採用数「年間500名」の達成 継続

強化

２ 営業社員の増加に応じた見込顧客数の確保と集客の

質の向上を目指す

新規提携先の開拓・既存提携先の深耕による

見込顧客の安定供給 継続

強化

３
保険相談の行き先作りと同時に継続手数料増加を実現

契約譲受による見込顧客市場と継続手数料収

入の拡大
継続

強化

４
顧客利便性・営業生産性の向上

CDP顧客フォロー体制確立による

顧客コンタクト強化、新規相談案件の獲得
継続

強化

５ 営業部門とのコミュニケーションを強化し、苦情・不祥

事故の撲滅、業務品質の向上による健全な成長を支援

コンプライアンス体制の強化 継続

強化

事業計画値［ 2022年11月期 ］

2022年
11月期

2023年
11月期

2024年
11月期

売上高 24,048 27,062 31,394

売上総利益 8,153 9,018 10,535

営業利益 3,328 3,557 4,041

当期純利益 2,008 2,121 2,354

※ 本ページは2023年１月の公表内容を継続して掲載しております。事業計画値は毎年１月の決算発表時に更新し、公表します。

事業拡大施策
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